
In-house Training Course 

CREATE YOUR Intellectual Knowledge                                                                                “สร้างสรรค์ความรู้สูภ่มูปัิญญาของคณุ” 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

หวัขอ้หลกัสูตร 

  ความหมาย และความส าคญัของการพฒันาบคุลกิภาพ 
  วเิคราะห์บคุลกิภาพเพ่ือความส าเร็จ 
  การพฒันาภาพลกัษณ์ทางกายท่ีเหมาะสมกบัตนเอง 
  การสร้างบคุลกิภาพกบัการวางตวัในสงัคมเพ่ือให้เกิดความประทบัใจในงานบริการ 
  ศิลปะการส่ือสารเพ่ือให้เกิดการยอมรับและมีเสน่ห์ 
  ศิลปะการขายเพ่ือให้ลกูค้าประทบัใจ 

 

 

การพฒันาบุคลิกภาพส าหรบัพนกังานขาย 

 
หลกัการและเหตุผล 

ด้วยสภาวะปัจจุบันมีการแข่งขันทางการตลาดกันอย่างสูงทัง้ในเร่ืองของผลิตภัณฑ์ และการบริการ 
พนกังานขายท่ีท าหน้าท่ีดแูลรับผดิชอบในสว่นงานนีจึ้งถือเป็นสว่นส าคญัท่ีจะท าให้ลกูค้าเกิดความมั่นใจ ไว้วางใจ 
และตดัสนิใจซือ้สนิค้าและบริการ 

ดงันัน้  บุคลิกภาพ  จึงถือว่าเป็นปัจจยัหนึ่งท่ีจะส่งผลให้ประสบความส าเร็จในอาชีพการท างาน ส่งเสริม

ภาพลกัษณ์ให้กับหน่วยงานและองค์กรให้ดีขึน้  การปรับปรุงบุคลิกภาพและการวางตัวท่ีดี การแสดงออกทาง

กิริยา วาจา ร่างกาย อารมณ์ สงัคม ทัง้หมดก็จะน ามาสู่การตดัสินใจซือ้สินค้าและบริการจากพนกังานขาย  ก็จะ

ก่อให้เกิดความมัน่ใจต่อตนเอง ตลอดจนมีความสามารถในการสร้างความประทบัใจแก่ผู้ อ่ืนให้เกิดการยอมรับ 

วัตถุประสงคก์ารเรยีนรู ้

  เพ่ือให้ผู้ เข้ารับการอบรมมีความรู้ความเข้าใจ เห็นความส าคญัของการพฒันาบคุลกิภาพ 
  เพ่ือเสริมสร้างพฒันาบคุลกิภาพภายใน และภายนอก สอดคล้องและเหมาะสมกบังานบริการ 
  เพ่ือสร้างภาพลกัษณ์ท่ีดี  ความประทบัใจต่อผู้ อ่ืนให้เกิดความน่าเช่ือถือและเกิดการยอมรับ 

 

 
 

 
 
 

 
 

 
 
 
 

(Personality development for Sale) 

 



In-house Training Course 

CREATE YOUR Intellectual Knowledge                                                                                “สร้างสรรค์ความรู้สูภ่มูปัิญญาของคณุ” 

 

 

 

 

หลกัสูตรน้ีเหมาะส าหรบั 

  พนกังานทัว่ไป, ผู้ ท่ีสนใจ 
 

รูปแบบการอบรม  

 บรรยายแบบมีสว่นร่วม      40% 

 กรณีศึกษา กิจกรรมกลุม่  WorkShop  ระดมสมอง และน าเสนอ   60% 

 

จ  านวนผูเ้ขา้อบรม :  ไม่ควรเกิน 30 ท่านต่อ 1 รุ่น  

ระยะเวลาการอบรม :  1 วนั : 09-00 – 16.00 น. ( 6 ชัว่โมง / วนั ) 

อุปกรณท์ี่ใชแ้ละรูปแบบการจดัหอ้งสมัมนา 

- LCD Projector   -   Microphone 
- Flip Chart    -   จดัห้องแบบ  Workshop 

 
 
 

 
 

 
 

 

การพฒันาบุคลิกภาพส าหรบัพนักงานขาย 

 (Personality Development for Sale) 

 
5S and Kaizen in Office 

 
สอบถามรายละเอียดเพิ่มเตมิได้ที่  
คุณฐิติมา ( ตั๊ก ) E-Mail : thitima@wisdommaxcenter.com                         โทร 062-567-8524 
คุณสมศักดิ์ชัย ( เล็ก ) E-Mail :  L_somsakchai@wisdommaxcenter.com      โทร 098-789-4524 
ส านักงาน โทร 038-109-260   Fax; 038-109-261 
Website; www.wisdommaxcenter.com  Facebook; www.facebook.com/wisdommaxcenter 
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